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                                               特许加盟申请书


特许经营商加盟条件

1、在工商行政管理部门登记注册的企业法人、其他组织机构、个体工商户或自然人。必须具有一定的经济实力和良好的商业履约能力。
2、必须有独立的经营场所（地），专营店面积不低于30平方米，且场所（地）内只限经营我公司系列产品。

3、必须按我公司所提供的统一标识、标准形象进行装修，特许经营店或专柜装修费用自行承担。

4、特许经营商如增加新的终端，需提出书面申请，在征得公司同意后，以补充协议的形式予以确认。
5、根据行业特殊性，结合市场情况，收取一定数额信誉保证金。加盟申请程序
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 “棒棰岛海参”特许经营加盟申请表
大连棒棰岛海产企业集团有限公司愿与您携手合作，共创事业发展之辉煌，尊请阅后认真填妥下列资料，以便呈请集团总部评审。

	申请人姓名：
	性别：
	身份证号：
	婚姻状况：

	户口所在地：
	工作单位：
	现任职务：

	联系电话（传真）：
	手机：
	最高学历：

	详细地址：
	邮编：

	现在从事行业：                   现有员工人数：       目前销售渠道：  
 从事时间：

	经商或从业经历（简介）：


	申请加盟原因：

	经营资金来源
	□自有   □借贷   □合伙  □其它
	计划投入资金
	        万元

	有无店铺或柜台
	无□ 有□（面积      m2 ）店面(柜台)位置：                                

	意向经营模式
	专卖店□    专柜□     渠道专供□     OEM□

	计划开业时间
	
	计划合作期限
	

	经营管理方式
	自己经营管理□ 直系亲属管理□ 聘请职业经理人管理□ 委托代管 □

	加盟店发展构想和计划：



	是否与人合作经营
	是 □   否 □
	合作人数
	

	是否了解公司经营模式
	不了解 □            了解 □            非常了解 □

	是否了解公司发展状况
	不了解 □            了解 □            非常了解 □

	是否到过公司的加盟店
	有 □             没有 □

	是否使用过棒棰岛海参
	有 □             没有 □

	店面地址：        省         市           区
	面积：     
	年租金：

	拟开业店铺一公里半径内有哪些高档社区、高档商场、政府部门、高级写字楼、高档消费场所
	

	店址两公里内人流量及消费人群分析
	

	店址三公里内是否有棒棰岛加盟店
	

	当地最大、最有特色、销售额最多的三家海参店
	      店名                           
内容  
	
	
	

	
	地点
	
	
	

	
	面积
	
	
	

	
	开业时间
	
	
	

	
	经营品种
	
	
	

	
	员工人数
	
	
	

	
	销售额/月
	
	
	

	
	客流量/日
	
	
	

	
	服务特色水平
	
	
	

	
	距您店铺距离
	
	
	

	
	是否经常有  促销活动
	
	
	

	您在当地有哪些优势：



	信息获取情况：我们工作人员是否已经详细告知公司相关信息供您参考    有□没有 □

	区域经理意见：
签名 

年   月  日
	销售管理部意见：
签名

年   月  日
	营销中心意见：
签名

年   月  日


1、 以上内容如果在表格内无法填写完整，请您另备纸张填写。

2、 申请资料填完后，请回传棒棰岛海产企业集团总部。初审合格，申请者将获得棒棰岛进一步资料或可通过电话与总部进一步沟通及预约来总部面谈。

3、 邮寄地址：辽宁省大连市金州区五一路987号  营销办公室收
4、 招商电话：0411-87850226  招商手机：15898178666

传真电话：0411-87850226   电子信箱：salecenter@bangchuidao.com.cn
一：战略目标
目标市场：养生消费市场，高端礼品市场。
目标伙伴：能与我们长期合作、共同发展、志趣相投、渴望成功的个人、单位和团体。
近期规划：3年内，以最具力度的扶持政策，在中国80多个城市，开设300家形象专卖店、商场专柜，确保加盟一家，成功一家，倾力构筑“棒棰岛”营销网络的首批财富精英。
远景规划：2015年之前，在全国范围内发展一类优秀卖场100家、专卖店500家、区域特许加盟商300家，实现“棒棰岛”品牌的跨越和升级，同期推出50家“棒棰岛”旗舰专卖型直营店，使“棒棰岛”品牌在国际化进程中迈出坚实的一步。
二：特别说明
（1）如果您有连锁产业的经营经验则享有优先签约权。
（2）如果您有高档礼品类优秀卖场、当地市场良好的人脉资源和销售渠道享有优先签约权。
三： 加盟权益
特许经营权：享有“棒棰岛”牌海参全部产品的特许专卖权。
形象使用权：免费使用总部提供的“棒棰岛”品牌CIS形象识别系统。
利润返点：完成规定的销售业绩，可获得相应的利润返点。
优先续约权：在合同期内完成销售任务，履行合同约定，享有合同优先续约权。
业绩鼓励奖：完成规定的销售业绩或进货额，代理商可获得总部鼓励奖。
四：保障与支持
市场保障：养生市场  潜力巨大
品牌保障：旗舰品牌  行业领袖 
产品保障：原种刺参  5 C品质 

质量保障：国标产品  权威认证

货源保障：万亩海域  天然资源
营销支持：立体营销  因时促销
培训支持：卖点整合  全程跟踪
督导保障：定期巡检  双向互动
管理保障：现代企业  科学管理
申请人填写加盟申请表后可邮寄、e-mail、传真至公司





申请者的考查与筛选





双方初步磋商，达成合作意向





详细情况介绍，确定合同内容





交纳保证金后签订合同





免费设计店面，提供装修元素





店面装修验收，设备验收、开店指导等





运营指导、跟踪服务等





经营模式、店址分布、效益情况及风险分析





加盟商提供营业执照复印件、身份证复印件等相关证件





市场指导与督察








